
INFORMAÇÕES SOBRE O NEGÓCIO

1. Qual o nome do seu negócio? __________________________________

2. O seu negócio tem CNPJ? Qual? 


3. Descreva objetivamente o seu produto ou serviço (máximo 5 linhas). 






4. Qual o grau de inovação de seu produto ou serviço 

(    ) Pouco inovador. Produto ou serviço semelhante aos já disponibilizados no mercado.
(    ) Inovador. O Produto apresenta um diferencial de mercado capaz de se destacar entre os concorrentes,  mas não uma nova oferta ou demanda.
(    ) O produto ou serviço é muito inovador e muda a lógica de mercado, ou seja, cria uma nova oferta ou demanda.

5. Qual é a inovação do seu produto ou serviço? (máximo 5 linhas)








6. A Inovação do seu produto ou serviço é facilmente percebida pelos seus clientes e fornecedores?
(   ) Sim         (   ) Não
Por quê? (máximo 5 linhas)






7. Caso seu negócio possua site, página em plataformas de produtos de audiovisual (youtube, vimeo ou outras) ou mídias sociais, coloque os links aqui. 






8. Assinale, dentre os itens abaixo, o atual estágio de desenvolvimento do seu negócio. ESCOLHA UMA ÚNICA OPÇÃO.
(   ) Só tenho uma ideia ou projeto
(   ) Entendo meu modelo de negócio e preciso testá-lo
(   ) Tenho um modelo de negócio validado e preciso engajar meu público-alvo
(   ) Já conheço meu público-alvo e preciso conquistar meus primeiros clientes
(   ) Tenho vendas recorrentes e preciso crescer o volume de vendas
(   ) Tenho um padrão de vendas recorrente e crescente e preciso estruturar meu processo de vendas.




9. Como o seu negócio ou solução gera impacto no seu território de origem? (máximo 5 linhas)






10. Qual problema o seu produto ou serviço resolve? (máximo 5 linhas)






11. Quais os canais de comercialização do seu produto:
(  ) B2B    (  ) B2C    (  ) B2G     (  ) Outros _ Qual?______________________________

12. Qual o diferencial competitivo do seu produto ou serviço no território? (máximo 5 linhas)











13. Quem é o seu público consumidor (cliente)? Descreva perfil, características e necessidades. (máximo 5 linhas)






14.  Liste os seus principais concorrentes. Descreva objetivamente o perfil e diferenciais de cada um deles.






15. Quais são suas fontes de receita? (máximo 5 linhas)






16. Como pretende aumentar a sua receita? (máximo 5 linhas)







17. Como pretende aumentar o número de clientes? (máximo 5 linhas)






18. Descreva objetivamente quais as estratégias para escalar o negócio (expansão). (máximo 5 linhas)






19. Caso você seja selecionado, como estará o seu negócio ao final do PROGRAMA AMPLIFICA CINE?  (máximo de  5 linhas). 














INFORMAÇÕES SOBRE EQUIPE

20. Você ou o segundo proponente já empreenderam outro negócio? Descreva objetivamente a experiência gerencial e técnica de cada proponente. 






21.  Relacione todos os membros da  sua equipe por formação, função e tempo de dedicação semanal no negócio. (Ex: João, economista, financeiro, 40h semanais).

	Nome 
	Formação Escolar/Acadêmica
	Função
	Tempo de Dedicação Semanal 

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	



*Caso haja mais integrantes, favor acrescentar.



22. Quantifique, se houver, a presença de grupos minoritários entre os membros de sua equipe. 
[image: ]
	
[image: ]
(   ) Mulheres
(   ) Pessoas LGBTQI+
(   ) Negros
(   ) Indígenas
(   ) Imigrantes	
(   ) Pessoas com deficiência

 Quantas? __________
 Quantas? __________
 Quantas? __________
 Quantas? __________
 Quantas? __________
 Quantas? _________

23. Onde a equipe trabalha atualmente?
(   ) Casa
(   ) Espaço de trabalho compartilhado
(   ) Escritório próprio
(   ) Escritório alugado
(   ) Escritório emprestado
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